Detta kan du ocksa berétta for dina kunder: IBRO"SHI“‘E“
TH L [ |
* Beratta om era mal med férsaljningen. Manga ar intresserade sa Ij g u Ide

av idrott och tycker det ar kul nar ungdomar engagerar sig.

* Idrottshinken ar godkand av Svenska Naturskydds-

L ONS Innan du borjar salja:
foreningen.

*

Bra Miljoval

Gor sa har sa kommer du att sélja mycket mer

* Beratta att det finns bade parfymerat och oparfymerat '———— och det kommer dessutom bli roligare!
tvattmedel och den oparfymerade ar rekommenderad )
av Astma & Allergiforbundet. ofﬁ@‘g * Borja med att Iasa pa lite om de produkter ni valt att sélja
. § L Forpcel F Prata med mamma och pappa, dom vet hur tvattmedel
* Forklara att foretaget har funnits Iange och levererat Rkonty fungerar!

tvatt- och rengoringsmedel till barnfamiljer i dver trettio ar.
* Prata ihop er i laget och satt upp ett mal hur mycket ni vill
* Tvattmedlet har lag dosering och kan anvéndas av alla, salja. Om alla saljer X antal idrottshinkar sa tjanar laget X
aven kansliga och allergiska personer anvander det! antal kronor.

* GOr en besokslista! Tank efter innan du bérjar salja vilka
Du tror vill kbpa. Skriv ner namn pa alla!
Alla behover tvattmedel!

-y ' ' * Se till att du vet nér kunderna kan fa sina produkter - fraga
‘ 2 vy din lagledare.

* Ta med en kompis nar ni gar ut och saljer, det ar bade
roligare och mindre nervost.

a*

* Sist men inte minst, satt pa dig dina féreningsklader innan
du gar ut! Traningsoverall, T-shirt eller en keps!
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Vem kan jag salja till?  § ¢ Nu dr det dags att borja silja! ?\
Eftersom alla anvander tvattmedel kan du
egentligen salja till alla..... * Nar dorren 6ppnas berattar du vad du heter och vilket lag

*Se till att géra en besdkslista innan du boérjar, det kan vara: SERC LU
* Beratta att ni samlar in pengar till en resa, cup, tranings-
Familj, slakt och vanner, de maste ju handla tvattmedel lager...
nagonstans sa varfor inte av dig?
Fraga dina foraldrar sa att du inte gldmmer nagon!
* Lamna 6ver broschyren till kunden och beréatta att ni valt
Grannar, kompisars foraldrar etc, borja ringa pa hos de att salja t.ex tvattmedel eftersom det anda ar nagot som
som bor narmast och som kanner igen dig. alla maste kopa.
Syskons kompisar ar ett bra tips!

Mamma och pappas jobb, be dem ta med en broschyr och * Nar kunden bestaller ar det bast om kunden sjalv fyller i
bestallningslista till jobbet, de kan ocksa forklara vart ni ska sina uppgifter pa bestallningslistan.
aka med laget och vad ni saljer.

* Om kunden inte vill handla nu sa tacka och fraga om
Larare, idrottsledare eller andra vuxna som du kanner, du kan komma tillbaka senare.
var inte radd for att fraga. Alla gillar att stddja idrottande
ungdomar!

Beratta aven pa Facebook, Twitter etc. att du saljer
Idrottshinken

Sa har kan det lata nar dérren 6ppnas:

*Sa har kan en besokslista se ut; - Hej, jag heter Mia och kommer frén Sportféreningen,

Jag ténkte kolla om du vill hjdlpa mig med en sak.

Mitt lag héller pa att jobba ihop pengar sa vi kan aka pa en
turnering som heter Gothia Cup. Vi har valt att sélja tvéttme-
del eftersom det &r en produkt som alla anvédnder och alltid
maste képa.......

Thomas mamma Anna-Karin
Farmor och farfar
Annikas foéréldrar
Fréken Karin
Kusinerna
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